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Marketing + Comunicazione Teniamo d'occhio il mercato Contatto

Marketing internazionale + comunicazione ...sia a livello nazionale che internazionale Per trovare la soluzione ideale alle Vostre idee, non esitate
Strumenti di marketing e comunicazione, adattati alle La Zulla Consulting ha realizzato progetti nei seguenti a contattarci.

usanze specifiche del paese di riferimento, sostengono paesi:

le Vostre attivita di vendita internazionale.

Germania, Austria, ltalia, Svezia, Norvegia, Polonia, Italia

Pianificazione, coordinamento, controllo di azioni Zulla Consulting ltalia

Spagna, Francia, Inghilterra, Sud-Est Europa, Africa

marketing e comunicazione . ) Via dell'Orsa Maggiore 21
settentrionale, Cina

- Supporto fiere internazionali 1-37066 Sommacampagna

- Gestione clienti internazionali (CRM) Tel.: +39 045 -89 69 240 % igmm

- Azioni di pubblicita (print media, events, ecc.) Non conosciamo limiti! Fax: +39 045 -89 71 964
- Consulenza marketing Operiamo con successo in svariati settori, come COMPETENCE MEETS INITIATIVE

Automotive
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Cartotecnica
9

Supporto al Vostro reparto marketing Industria Germania

elettrotecnica
)
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Zulla Consulting
Im Gewerbepark D75
Cosmetica D-93059 Regensburg

Mc____ Comperci ”% Tel.: +49 (0)941 - 37803 490 Il Vostro partner
reatl V Energiezi;;novubili

Tel.: +49 (0)941 — 46524 070
www.zulla-creativ.de Alimentari Fax: +49 (0)941 - 37803 491

6% Industria

metalmeccanica Fax: +49 (0)94] - 46524 071

%
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Il nostro partner per tutte le attivita di marketing

per operare all'estero

Industria del legname
7%

Lavorazione gomma + plastica
8%



L'azienda

La Zulla Consultino, fondata nel 2005, & specializzata
nell’apertura di mercati internazionali. Opera, prevalente-
mente, al servizio di piccole e medie imprese alla ricerca

di nuovi sbocchi commerciali all’estero.

Il nostro team & costituito da esperti internazionali specia-
lizzati in: macroeconomia, economia e commercio, marke-

ting e comunicazione, traduttori e tecnici.

Quale valore aggiunto Vi offre la Zulla Consulting?

Intanto la globalizzazione ha raggiunto anche le piccole e
medie imprese. Spesso perd mancano le cognizioni tecniche
ed il know-how per commercializzare i propri prodotti e
servizi o usufruire di nuove ed interessanti fonti di approv-

vigionamento.

Un consulente qualificato Vi offre vari vantaggi:

- Voi vi concentrate sul vostro core business

- Sostenete il vostro personale con I'aiuto di consulenti
esterni

- Minimizzate il vostro rischio consultando analisi di mercato
solide, elaborate da esperti in luogo

- Voi stabilite termine e programma del progetto

- Realizzate progetti internazionali con esperti in luogo
In breve, risparmiate tempo, denaro e personale.

Abbiamo assistito con successo un gran numero di aziende
alle loro attivita d’espansione sia a livello nazionale che

internazionale.

La Zulla Consulting é membro dell’associazione consulenti

autonomi per piccole e medie imprese (KMU; Disseldorf)

e membro registrato dell’Unione Sindacati Agenti e Rap-

presentanti di Commercio ltaliano (USARCI) a Verona.

DIE KMU
BERATER

www.kmu-berater.de

I nostri servizi

La Zulla Consulting offre una vasta gamma di servizi
professionali perfettamente adattati alle esigenze individuali
dei clienti.

Sviluppo commercio internazionale
Incremento della Vostra competitivita tramite un’elevata

presenza internazionale.
In che modo Vi assistiomo?

Con analisi di mercato attuali e fondate

- Dati economici specifici sul paese in questione

- Valutazione del settore in questione e dell'andamento
del mercato

- Analisi della concorrenza e dei prezzi

- Valutazione dei sistemi di distribuzione gia presenti

- Sviluppo di un concetto per I'ingresso nel mercato

Ricerca su misura di partner commerciali

Il successo a livello internazionale dipende essenzialmente
dalla giusta scelta del partner di distribuzione.

Sulla base di un profilo dettagliato cerchiamo I'ideale
partner che corrisponde alle Vostre esigenze, che possono

essere grossisti, importatori o rappresentanti di commercio.

Vi sosteniamo anche per |'organizzazione della Vostra
sede all’estero.

Rappresentanze internazionali

KEY ACCOUNT MANAGEMENT

Assistenza professionale dei Vostri clienti chiave e

ampliamento del Vostro portfolio clienti.

Esempi:

- Interfaccia tra clienti esistenti e nuovi

- Sviluppo del portfolio clienti in un contesto internazionale

- Resoconti periodici sulla situazione del mercato e della
concorrenza

- Attivita di back-office multi lingue

- Incremento duraturo del fatturato e della redditivita

della Vostra azienda

Ottimizzazione e controllo dei processi di vendita

Aumento dell'efficienza dello sviluppo commerciale di

mercati esteri

Nostro approccio:

- Analisi del processo vendita attuale

- Se necessario, ottimizzazione del processo di vendita
- Sviluppo di un concetto di vendita

- Assistenza alla gestione del processo di vendita

- Se richiesto, creazione di un CRM

Mirata consulenza export



