Witamy w

Zulla Consulting z siedzibg w Regensburgu w Niemczech powstata pod koniec 2005 r. jako firma

konsultingowa w zakresie biznesu miedzynarodowego.

Firma skupia sie na czterech Obszarach biznesu:

e Rozwdj biznesu miedzynarodowego

e Asystowanie firmom zagranicznym w procesie zaktadania dziatalnosci
na rynku docelowym

e Reprezentacja firm za granicq

¢ Implementacja struktur miedzynarodowej sprzedazy oraz zaopatrzenia miedzynarodowego

Ciagly proces internacjonalizacji wielu matych i $rednich przedsiebiorstw zainspirowat nas do zatozenia
wiasnego podmiotu w potnocnych Wtoszech. Od lipca 2006 r. towarzyszymy naszym klientom swiadczac

ustugi konsultingowe bezposrednio z naszego oddziatu w Weronie we Wtoszech.

Rynek wtoski oferuje wysokiej jakosci produkty oraz konkurencyjny poziom cen, zwtaszcza dla przemystu

wytworczego, metalurgicznego, samochodowego oraz spozywczego.

Dzieki intensywnej wspotpracy z solidnymi firmami konsultingowymi, Zulla Consulting opiera sie dzisiaj

na wyjatkowej sieci partnerow, ktoéra jednoczy Europe, Ameryke Pétnocng oraz Azje.

»Zulla Consulting pomaga Ci przewidzie¢ przysztos¢, poprzez kreowanie jej wraz z Tobg”

O Nas

Zulla Consulting asystuje Tobie przy definiowaniu oraz tworzeniu strategii internacjonalizacji i ekspansji

Twojej firmy.

Szczegdlng uwage poswiecamy matym i $rednim przedsiebiorstwom zatrudniajacym do 250

pracownikow. Firmy te stanowig trzon gospodarki wielu krajéw Europy.

Aby utrzymacd swa konkurencyjnos¢ we wcigz zmieniajagcym sie srodowisku biznesowym, wiele matych i

$rednich przedsiebiorstw polega na naszych ekspertyzach.

Asystujemy firmom podczas catego procesu zaktadania dziatalnosci za granica. Wesprzemy Twoja firme
w implementacji nowych struktur sprzedazy oraz utatwimy dostep do nowych i innowacyjnych zrodet

zaopatrzenia.

Zulla Consulting umozliwia wzmocnienie obecnosci Twojej firmy na rynku krajowym i zagranicznym.

,,Jestesmy doktadnie tam, gdzie jesteSmy potrzebni — od samego poczatku”



0Ogolny zarys naszych obszarow kompetencji

Konsulting i wsparcie podczas etapu zakladania Twojej dzialalnosci na okreslonym rynku
docelowym

e Strategia wejscia na rynek
e Analiza i wybor miejsca
e Proces zaktadania dziatalnosci

e Selekcja personelu na rynku docelowym

Reprezentowanie firmy

e Reprezentowanie firmy na rynku docelowym
e Zarzadzanie relacjami z klientami
e Dziatania typu Back-office

e Zarzadzanie dziataniami posprzedazowymi i gwarancyjnymi

Sprzedaz Miedzynarodowa

e Analiza procesu sprzedazy

e Optymalizacja procesu sprzedazy

e Budowa i rozszerzenie struktur sprzedazy
o Identyfikacja nowych klientéw

e Zarzadzanie Kluczowymi Klientami

Zaopatrzenie Miedzynarodowe

e Analiza rynku zaopatrzenia w ujeciu lokalnym i globalnym
e Posrednictwo miedzy dostawcami dobr przemystowych i FMCG
e Kwalifikacja i wybor strategicznych dostawcéw/partneréw

o Wsparcie negocjacyjne



Zakladanie Twojej Dziatalnosci

Konsulting i wsparcie podczas etapu zaktadania Twojej dziatalnosci na okreslonym rynku docelowym.

Twoja Inicjatywa:

Chcesz otworzy¢ nowa firme lub oddziat za granicg?

Nasze Kompetencje:

Przygotowujemy szczegdtowe studium wejscia na rynek w celu dokonania precyzyjnego wyboru miejsca.
Nastepnie, krok po kroku, towarzyszymy Tobie przy zakfadaniu Twojej dziatalnosci na nowym rynku.
Konsultujemy i doradzamy we wszystkich istotnych obszarach dziatan oraz ich zarzadzaniu.

Na koniec, nasz indywidualnie dopasowany proces selekcji personelu zapewni Ci odpowiednich ludzi do pracy -

jest to niezbedny skfadnik sukcesu Twojej firmy za granicq.

Cel:
Zoptymalizowana i szybka realizacja strategii wejscia Twojej firmy na rynek, przy zachowaniu petnej zgodnosci

z przepisami i regulacjami prawnymi.

Reprezentacja Firmy

Reprezentowanie Twojej firmy na rynku docelowym

Twoja Inicjatywa:

Nasze Kompetencje:

Pozwél nam poméc Tobie w zatozeniu biura przedstawicielskiego i jego prowadzeniu, w celu wyboru
najlepszej formy dziatalnosci dla Twojej firmy. Dostarczamy fachowego wsparcia w zakresie nawigacji po
systemach prawnych i biznesowych w Niemczech i Wioszech, pomagajac Tobie zatozy¢ tam dziatalnosc.
Jestesmy punktem odniesienia dla Twoich klientow i jesteSmy odpowiedzialni za wszelkie ich zapytania

na rynku docelowym.

Cel:
Profesjonalna i $wiadoma reprezentacja Twojej firmy za granica, przy ograniczonych kosztach

inwestycyjnych.



Sprzedaz Miedzynarodowa

Budowa i rozszerzenie strategii sprzedazy miedzynarodowej

Twoja Inicjatywa:
Chcesz zaoferowac swoje produkty i ustugi za granicg, i potrzebujesz do tego odpowiednich kanatow

sprzedazy?

»

Nasze Kompetencje:

Analizujemy Twaj istniejacy proces sprzedazy i - jesli to konieczne - wdrazamy procedure jego
optymalizacji. Nastepnie asystujemy Twojej firmie przy tworzeniu odpowiednich struktur sprzedazy na
rynku docelowym. Podczas tego procesu, wspieramy Ciebie szczegdlnie w zakresie poszukiwania
nowych klientéw. W razie potrzeby, opiekujemy sie Twoimi dotychczasowymi klientami oraz zarzadzamy

Twoimi Klientami Kluczowymi.

Cel:
Zwiekszenie obecnosci Twojej firmy na rynku miedzynarodowym i stworzenie nowych kanatéw sprzedazy

i dystrybucji, w celu zwiekszenia konkurencyjnosci Twojej firmy.

Zaopatrzenie miedzynarodowe

Zarzadzanie dostawcami i rynkiem zaopatrzenia

Twoja Inicjatywa:
Szukasz innowacyjnych i atrakcyjnych cenowo dostawcéw lub partnerdw strategicznych w kontekscie

miedzynarodowym

»

Nasze Kompetencje:

Na podstawie wymagan Twojej firmy, analizujemy rynek zaopatrzenia w celu wyboru potencjalnych
dostawcow.

Nasz proces selekcji dostawcow opiera sie na trzech gtéwnych kryteriach:

Dostawa na czas!, odpowiedniej jakosci! po najlepszej cenie!

Po zakonczonym procesie selekcji i oceny dostawcow, asystujemy Twojej firmie pod katem wszelkich
istotnych kwestii zwigzanych z zaopatrzeniem. W razie potrzeby opiekujemy sig istniejgcym

portfolio dostawcow Twojej firmy i towarzyszymy podczas dziatan zwigzanych z wyborem dostawcy.

Cel:
Optymalizacja procesu zaopatrzenia Twojej firmy poprzez redukcje jej zaleznosci do jedynie kilku

dostawcéw lub jednego rynku zaopatrzenia. Redukcja kosztéw i wynikajaca z tego zwiekszona

konkurencyjnos$¢ Twojej firmy.



